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van complementcijfers d.w.z. aftrekken door middel van op­
tellen. Vervolgens in 1923 werd een model vervaardigd, waar­bij in één der twee telwerken direct kon worden afgetrokken. 
Dit model werd onder den naarn Aftrek-Ellis ingevoerd.Thans wordt wederom een nieuw model, de Ellis-Quadruplex 
op de markt gebracht. Deze machine heeft niet twee, maar vier 
telwerken, ieder met een capaciteit van elf cijfers, zoodat. de beschikking over 4 X  11 =  44 cijfers is verkregen.Van de vier telwerken kan er in één telwerk worden af­
getrokken, zoodat het nieuwe model fcitelijk een combinatie is van de twee vroegere modellen.

Door middel van gemakkelijk verplaatsbare stoppen, die met den wagen mee tabuleeren, worden de verschillende telwerken 
ingeschakeld. Deze stoppen zijn zóó gemaakt, dat ze twee tel­werken tegelijkertijd kunnen inschakelen, zoodat een getal bij 
één instelling op het toetsenbord, tegelijkertijd in twee telwer­ken kan worden opgenomen.

Dit nu, zal vooral toepassing vinden bij rekening-courant- 
werk en eventueel loonadministratie ’s, waar debet- en credit- posten na elkaar geboekt worden en het saldo van de in debet 
en credit geboekte bedragen, al dan niet vermeerderd of ver­
minderd met een oud saldo, tevens iedere keer bekend moet zijn. Voor dergelijke boekingen wordt de machine zoo ingesteld, 
dat ieder bedrag, dat in een der telwerken 2, 3 of 4 wordt op- 
genomen, mede in telwerk 1, waarin kan worden afgetrokken, 
wordt verwerkt. Vóór dat credit- of aftrekbedragen in de 
machine worden opgenomen, moet dan de subtract-toets, die alleen op telwerk 1 werkt, worden ingedrukt, waardoor het­
zelfde bedrag, dat in een der andere telwerken wordt opge­
teld, in ’t laatstgenoemde telwerk wordt afgetrokken; daardoor verschijnt hierin het saldo van debet- en creditboekingen.Voor ieder telwerk is een totaal-toets aangebracht. Voorts 
komen „non saldi” , „error” en „sub-total’’-toetsen voor. Van 
de laatste twee toetsen slechts één, die op alle vier telwerken 
werkt.De machine kan geleverd worden met een ophefbare split- inrichting op een vaste plaats; d.w.z. dat ieder telwerk van 
11 telwielen verdeeld kan worden in twee telwerken, één van 
5 en één van 6 telwielen of één van vier en één van zeven 
telwielen enz. Is een machine eenmaal vervaardigd met een split 
van 5 en 6, dan kan op die machine uitsluitend deze splitsing 
gemaakt worden en geen andere. Wel kan de splitsing worden 
uitgeschakeld, waarna weder gewoon de beschikking over vier telwerken van 11 telwielen ieder, wordt verkregen. Dé split- 
inrichting kan in gevallen waar b.v. hoeveelheden en bedragen 
naast elkaar moeten worden opgeteld, van groot nut zijn. Is de splitinrichting ingesteld, dan werkt zij automatisch op de vier telwerken, tenzij ze iedere keer wordt uit- en ingeschakeld 
en dat is vanzelfsprekend wel eenigszins bezwaarlijk.De clou van de nieuwe machine is, dat er thans 33 cijfers 
z.g. „carré” kunnen worden geteld, d.w.z. dat naast een totaal- kolom van elf cijfers, specificatie-kolommen tot een totaal van drie maal elf cijfers kunnen worden geschreven en tegelijker­
tijd worden geteld, terwijl ook de totaal-kolom geteld wordt. In 
die 3 X  11 cijfers kunnen cijfers zijn, die in het regel-totaal van de totaal-kolom worden bijgeteld of afgetrokken, dat is 
onverschillig.

Evenals de andere modellen kan deze machine geleverd wor­
den met „front-feeding” en met een gesplitste rol. De eerste 
„feature” dient om formulieren, zonder de rol te draaien, in de machine te plaatsen; de tweede, om het aantal doorslagen, dat gemaakt moet worden, te beperken en door middel van een repeat-toets, twee afdrukken van een eenmaal ingesteld getal te verkrijgen.

De Ellis-machine zal door dit nieuwe model ongetwijfeld in

vele gevallen toegepast kunnen worden, waar zij vroeger, door 
de beperktheid van het aantal telwerken, niet in aanmerking 
kon komen. L. P.
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DE FINANCIERING VAN AUTOMOBIEL-VERKOOPEN

De schrijver van het artikel, de Heer Rob C. Brown geeft in The Journal of Accountancy” van Juli j.1. allereerst een al- 
gemeene inleiding en haalt daarbij aan de door Melvin A Traylor, President van de First National Bank of Chicago geuite hypothese omtrent het koopen op afbetaling. Deze lu id t: „No person should buy on the instalment basis more than can 
„be covered by a year’s savings, less a reasonable cash reserve 
„for a rainy day” .Voor den automobiel-handelaar is een zoo groot mogelijkc eerste betaling van belang (bij conservatieve maatschappijen 30—40 % van den verkoopsprijs), maar een eerste betaling 
van 25 % is niets ongewoons.Van groot belang is verder de termijn, waarin alles betaald 
moet zijn (soms eerst binnen 24 maanden).Gewoonlijk zijn de termijnbetalingen van gelijke grootte, 
maar somtijds is de laatste termijn veel grooter dan de voor­
afgaande. Gevolg is natuurlijk, dat de promesse van dezen ter­mijn bijna steeds onbetaald blijft en verder uitstel van betaling 
moet worden verleend. Dergelijke promessen noemt men „bal- 
loonnotes ’ ’.Bij den verkoop teekent de kooper een promesse voor het 
saldo van de koopsom, vermeerderd met een bedrag voor assu­rantie, intrest en kosten.

Tot meerdere zekerheid der betaling, teekent de kooper een acte van „hypotheek” op den gekochten wagen.
De discont eerin gs-maatsch ap p ij en verlangen meestal, dat de handelaar de promessen van zijn cliënten endosseert, m.a.w., dat de promessen via hem loopen en niet direct ten name van 

de bank worden gesteld, doch de ervaring heeft geleerd, dat in 
vele gevallen het voor de bank beter is direct met den kooper te onderhandelen, dan terug te grijpen op den verkooper, wiens financieele draagkracht veelal ook beperkt is.

Bij verkoop van tweede-hands-auto’s is men nog veel voor­zichtiger. De disconteerings-maatschappijen verlangen een groot bedrag als eerste afbetaling (c.a. 40 %) en een maximalen afbetalingstermijn van 10 maanden zonder-„balloon-note” .Behalve de koopers worden in Amerika ook de verkoopers door de bank gefinancierd. De financiering der koop ere noemt 
men „retail-business” , die der verkoopers „Wholesale business” .Er zijn drie posten bij de disconteerings-maatschappijen die 
de aandacht verdienen, n.1. „notes receivable” , notes payable” en „deferred income” .Onder „notes receivable” worden verstaan de van de hande­laren gekochte promessen der koopers.

Yan de administratie der „notes receivablé” wordt door den schrijvers een kort overzicht gegeven.Waar de disconteerings-maatschappijen zich voorzien van 
middelen door verpanding van de „notes receivable” moeten 
de laatsten in de macht van den trustee zijn. Den trustee wordt met korte tusschenpoozen verslag uitgebracht omtrent de be­talingen op de verpande notes en omtrent eventueel verder voor hem van belang zijnde voorvallen. Vele van de grootere maatschappijen verschaffen zich middelen op de zonder onder-
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pand zijnde „notes payable” en houden de „notes receivable” in eigen bezit.
Ingeval de handelaar gefinancierd wordt door de discontee- rings-maatschappij is de verkoopnota van den fabrikant meestal ten name van de bank uitgeschreven, waardoor de eigendom van den automobiel blijft aan de bank. De auto’s worden ondergebracht in de magazijnen van den handelaar of in een veem en zij mogen daaruit niet verwijderd worden, tenzij geheel met de bank is afgerekend. Deze leeningen zijn van korten duur (30—90 dagen) afhankelijk van het seizoen, terwijl de voorschotten 80—90 % van den kostprijs van den handelaar bedragen.
„Notes payable” zijn die notes, welke de financieringsmaat­schappij aan banken in disconto geven, ten einde over meer 

middelen de beschikking te hebben. Als onderpand gelden de „notes receivable” . Gewoonlijk wordt een sui'plus-waarde van 10—15 % geëiseht.Als verhouding tusschen eigen middelen en „notes recei­vable” geldt 1 : 10, terwijl als verhouding tusschen het cre- 
diet van den bankier en „notes receivable” geldt 1 : 5. Voor 
iedere uitgeleende $ 1000.— moet de financierings-maatschappij dus aan eigen middelen hebben:
volgens de eerste verkonding ..........................  $ 100.—

„ „ tweede „ ..................................  „ 200.—
totaal $ 300.—

„Deferred Income” is het actief, dat ontstaat door den aanden kooper van de auto in rekening gebrachten interest en 
andere kosten (provisie). Zijn alle financieringen afgeloopen, dan is dit „Deferred Income” winst. Zoolang dit nog niet het geval is, moet er een wijze gevonden, waarop dit „Deferred Income” wordt verdeeld in een post „Te ontvangen Interest en Provisie” over te brengen naar de Balans en in een post 
..Interest en Provisie in het loopende jaar verdiend” over te brengen naar de Verlies- en Winstrekening.Volgens den schrijver zijn er finaneierings-maatschappijen, die, uit eenvoudigheids-overwegingen, als winst opnemen het geheele „deferred income” in de maand, waarin de „notes receivable” zijn gekocht. Met toekomstige administratiekosten en den eventueel te betalen intrest van den bankier voor den- 
zelfden post, wordt dan eenvoudig geen rekening meer ge­houden.Anderen verdeelen de kosten in gelijke deelen over het aan­
tal maanden, waarover de betaling loopt, Hierbij wordt ver­
geten, dat in de eerste maanden het belegde bedrag in de „notes receivable” het grootst is.Een derde methode om het „deferred income” te verdeelen is de volgende:Een $ 1000.— note, betaalbaar in 10 gelijke maandelijksche termijnen van $ 100.—, heeft in de eerste maand een saldo van $ 1000.—, doch in de 10e maand slechts $ 100.—. Geconver­teerd in maanddollars is de interest van die 10 notes evenveel als die van 1 note van 1 maand van $ 5500.-—.De winst in de eerste maand is derhalve 10/55 v /h  totale 
„deferred income”, in de tweede maand 9/55 daarvan, of 9/45 v/h saldo der onverdiende kosten op dat tijdstip, enz.Hieruit volgt, dat indien het totaal bedrag van het „Uitge­
stelde Inkomen” wordt gedeeld door het bedrag der „notes receivable” , uitgedrukt in maanddollars, het quotiënt is het in rekening gebrachte onkostenbedrag per maand-dollar.Nog eenige andere methoden worden in het artikel gedemon­streerd. Steeds zullen de volgende overwegingen gelden:
a, Moet het geheele berekende onkostenbedrag verdeeld wor­den?
b. Moeten de zoogenaamde verkoopskosten, dat zijn die kosten

ter verkrijging der betr. financieringszaak, allereerst wor­den afgetrokken?c. Moet er allereerst een reserve voor verliezen van de totale kosten worden afgetrokken?d. Moet het bedrag aan rabatten wegens vooruitbetaling, van 
de totale kosten worden afgetrokken, alvorens de totale kos­ten te verdeelen? J. E. E.
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