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Econom ische analyses van  
de regelgeving van de 
externe verslaggeving
Een beschrijving van onderzoeksresultaten

Dr. S.J. Maijoor

De Nederlandse externe verslaggeving heeft 
traditioneel een sterk economische invalshoek. 
Het gaat daarbij om een economische bena­
dering van de waarde en het resultaat van de 
onderneming. Een economische benadering 
van de regelgeving van de externe verslag­
geving heeft tot nu toe echter weinig aandacht 
gekregen.
In de Angelsaksische literatuur heeft de eco­
nomische benadering van de regelgeving van 
de verslaggeving wèl veel aandacht gekregen. 
Sinds het artikel van Zeff in 1978, waarin hij 
het begrip economie consequences beschrijft, 
is een groot aantal empirische en conceptue­
le artikelen op dit gebied verschenen. De FASB 
heeft de economische benadering expliciet 
aanvaard door het kosten-baten principe in het 
Conceptual Framework op te nemen en door 
het financieren van onderzoek naar economi­
sche effecten. Het betreft bijvoorbeeld onder­
zoek naar kosten van regelgeving voor onder­
nemingen. Ook in het proces van regelgeving 
in het Verenigd Koninkrijk nemen economische 
overwegingen een belangrijke plaats in (zie 
bijvoorbeeld het rapport van het Dearing Com­
mittee 1988).
De economische analyse van de regelgeving 
van de externe verslaggeving past binnen het 
terrein van onderzoek dat wordt aangeduid met 
de term ‘rechtseconomie’ (voor een overzicht

zie bijvoorbeeld Holzhauer en Teijl 1989). Dit 
terrein van onderzoek heeft zich in de afgelo­
pen twee decennia sterk ontwikkeld. Het is 
ontstaan uit de gedachte dat in het verleden 
regelgeving te veel als een juridisch probleem 
is beschouwd en te weinig als een economisch 
probleem. Binnen de rechtseconomie kunnen 
twee gebieden worden onderscheiden. Eén 
gebied van onderzoek binnen de rechtseco­
nomie tracht de efficiëntie en effectiviteit van 
regelgeving te beoordelen. Het betreft dus de 
wenselijkheid van regelgeving. De inhoud van 
dit artikel sluit aan bij deze invalshoek binnen 
de rechtseconomie.
Een tweede rechtseconomische invalshoek 
betreft economische verklaringen voor het 
bestaan van regelgeving. Onderzocht wordt 
op welke wijze regelgeving tot stand komt. Het 
onderzoek op dit gebied tracht bijvoorbeeld 
een relatie te leggen tussen specifieke ken­
merken van de markt voor financiële informa­
tie en de regelgeving van deze markt. Waar­
om is bijvoorbeeld de markt voor financiële 
informatie over ondernemingen veel zwaarder 
gereguleerd dan de markt voor informatie over 
huizen? Waarom worden huizenverkopers niet 
verplicht om een verslag over hun huis op te
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stellen volgens bepaalde regels en deze te 
laten controleren door een derde? Lobby-ge- 
drag neemt een belangrijke plaats in binnen 
dit veld van onderzoek. Economen eigen, 
wordt in de analyses gebruik gemaakt van zeer 
gestileerde theorieën. Deze invalshoek komt 
in dit artikel niet aan bod.
Voor een overzicht van dit onderzoek kan wor­
den verwezen naar Watts en Zimmerman 
(1986, hoofdstuk 10) en Maijoor (1991, hoofd­
stuk 3).
In de Nederlandse literatuur is meerdere ma­
len gesteld dat het wenselijk zou zijn om re­
gelgeving te onderwerpen aan een (rechts)- 
economische analyse (zie bijvoorbeeld Traas 
1980, Van der Grinten 1981 en Bouma 1988). 
Bij de parlementaire behandeling van de aan­
passing aan de vierde Richtlijn van de EG stel­
den verschillende kamerleden voor om de op 
handen zijnde wetgeving te onderwerpen aan 
een kosten- en batenanalyse.1 Er was vooral 
bezorgdheid over de nadelige economische 
effecten voor kleine ondernemingen. Echter, 
het aantal Nederlandse studies op dit terrein 
is nog zeer klein.
Doel van dit artikel is om een beschrijving te 
geven van de economische analyse van de 
wenselijkheid van regelgeving van de externe 
verslaggeving. Tevens wordt een oordeel ge­
geven over de mogelijke bijdragen van deze 
benadering aan het ontwerpen van (Neder­
landse) regelgeving.

F in an ciële  inform atie als een  
eco n o m isch  goed

Een belangrijk kenmerk van de te beschrijven 
benadering is dat financiële informatie wordt 
beschouwd als een economisch goed. Voor 
financiële informatie bestaat een markt met 
vragers en aanbieders. Met de produktie van 
financiële informatie zijn kosten gemoeid en 
met de consumptie zekere baten. Een voor­
beeld van kosten zijn de middelen binnen on­
dernemingen die worden besteed aan de ad­
ministratie van financiële gegevens. Een 
voorbeeld van baten is het verminderde risico

voor beleggers door gebruik te maken van fi­
nanciële informatie over ondernemingen. In­
dien financiële informatie als een economisch 
goed wordt beschouwd, kan gebruik worden 
gemaakt van het economische instrumenta­
rium dat al eerder is ontwikkeld en toegepast 
voor economische analyses van overheidsin­
grijpen in andere markten. Een voorbeeld hier­
van is de kosten- en batenanalyse zoals die is 
ontwikkeld door welvaartseconomen.

E con o m isch e effecten van regelgevin g

Voor een economische analyse van de wen­
selijkheid van regelgeving dienen twee eco­
nomische effecten van regelgeving te worden 
onderscheiden. Ten eerste dient het efficiën- 
tie-effect van regelgeving te worden geanaly­
seerd. Ten tweede dient het verdelingseffect 
van regelgeving te worden geanalyseerd.2 Het 
eerstgenoemde effect, het efficiëntie-effect, 
heeft betrekking op de grootte van de totale 
maatschappelijke produktie (de totale ‘koek’). 
Verbeteringen in de efficiëntie van de alloca­
tie van maatschappelijke middelen leiden tot 
vergrotingen van de totale maatschappelijke 
produktie. Het valt eenvoudig in te zien dat 
regelgeving op het gebied van de externe 
verslaggeving de efficiëntie van de allocatie 
van middelen wijzigt. Ten gevolge van de re­
gelgeving worden immers middelen besteed 
aan de produktie van financiële informatie. 
Ondernemingen besteden middelen aan de 
administratie en controle van door de regel­
geving gewenste financiële informatie. Een 
ander voorbeeld is de overheid die middelen 
besteedt aan het ontwerpen van regelgeving 
en de controle op naleving van deze regelge­
ving. De besteding van deze middelen ten 
gevolge van de regelgeving sluit alternatieve 
produktiemogelijkheden uit.
De regelgeving kan ook op een andere wijze 
de efficiëntie van de allocatie van maatschap­
pelijke middelen veranderen. Financiële infor­
matie kan gebruikt worden voor het nemen van 
allocatiebeslissingen. Bijvoorbeeld op de ver- 
mogensmarkt bepalen beleggers, tenminste

maart 1994 113



MAB

gedeeltelijk, op basis van financiële informa­
tie aan welk fonds zij hun middelen zullen be­
steden. Dergelijke beslissingen zullen ook door 
de regelgeving beïnvloed kunnen worden.
Het verdelingseffect heeft betrekking op de 
verdeling van de maatschappelijke produktie, 
of ‘koek’, tussen individuen. Zoals wij hiervoor 
zagen wijzigt de regelgeving de allocatie van 
middelen en daarmee ook de maatschappe­
lijke verdeling van middelen tussen individuen. 
Een aantal personen zal voordeel hebben bij 
het invoeren van regelgeving en een aantal 
zal benadeeld worden. Bijvoorbeeld de wet­
telijke verplichting om de jaarrekening te la­
ten controleren is waarschijnlijk voordelig voor 
verschaffers van vreemd vermogen en nade­
lig voor ondernemingen. Hoewel het duidelijk 
is dat regelgeving de verdeling van middelen 
tussen individuen verandert, is het bijzonder 
lastig om vast te stellen wie nu werkelijk voor- 
en nadelen ondervindt van de regelgeving. De 
effecten van regelgeving op de maatschap­
pelijke verdeling van middelen kunnen zeer 
indirect zijn. Worden de kosten voor de onder­
nemer, die voortvloeien uit de accountantscon­
trole, bijvoorbeeld doorberekend aan de con­
sument door hogere consumentenprijzen of 
aan de aandeelhouders door een lager ren­
dement?

De evaluatie van  efficiëntie-effecten  
van regelgevin g

Twee criteria die gebruikt worden ter beoor­
deling van efficiëntie-effecten zijn: een actue­
le Pareto verbetering en een potentiële Pareto 
verbetering. Een actuele Pareto verbetering 
houdt in dat tengevolge van de regelgeving 
minimaal één individu erop vooruit gaat en 
geen enkel individu erop achteruit. Met ande­
re woorden: de maatschappelijke ‘koek’ wordt 
groter en niemand krijgt minder van de ‘koek’. 
Er is sprake van Pareto optimale regelgeving 
indien het niet mogelijk is om de regelgeving 
zodanig te veranderen dat niemand erop ach­
teruit gaat en minimaal één erop vooruit. Het 
actuele Pareto criterium omzeilt de problemen

van interpersonele nutsvergelijking (‘het ver­
gelijken van geluk tussen personen’). Niemand 
wordt immers benadeeld. Een regelgeving die 
geen nadelen met zich meebrengt kan alleen 
maar wenselijk zijn.
Het actuele Pareto criterium is eenvoudig toe 
te passen. Echter, het moge duidelijk zijn dat 
het actuele Pareto criterium geen praktische 
waarde heeft voor het beoordelen van regel­
geving. Het is onmogelijk om een voorbeeld 
te bedenken van regelgeving die niemand 
heeft benadeeld. De invoering van elke regel­
geving brengt kosten met zich mee. De be­
langrijkste bijdrage van het actuele Pareto cri­
terium is misschien wel de ontkrachting van 
stellige uitspraken van politici over de wense­
lijkheid ‘voor iedereen’ van een bepaald stel­
sel van regels.
Het tweede criterium voor het beoordelen van 
de efficiëntie-effecten van regelgeving is het 
potentiële Pareto criterium. Volgens dit crite­
rium is het wel mogelijk om regelgeving te 
beoordelen die een aantal individuen bena­
deelt. De gedachte is dat regelgeving wense­
lijk is indien de bevoordeelden de benadeel­
den volledig kunnen compenseren voor hun 
verlies zodat uiteindelijk niemand erop ach­
teruit gaat en minimaal één erop vooruit. De 
veronderstelling is dus dat de invoering van 
regelgeving gepaard gaat met een bedrag ter 
compensatie van bevoordeelden aan bena­
deelden. Met andere woorden: ten gevolge van 
de regelgeving groeit de maatschappelijk 
‘koek’ zodanig dat tenminste degenen die in 
eerste instantie minder krijgen van de ‘koek’ 
gecompenseerd kunnen worden uit de groei 
van de ‘koek’.
De in de welvaartstheorie ontwikkelde kosten- 
en batenanalyse van regelgeving is gebaseerd 
op het potentiële Pareto criterium. Deze analy­
se tracht de waarde van de maatschappelijke 
produktie voor en na de invoering van regel­
geving met elkaar te vergelijken. Een toename 
van de maatschappelijke produktie betekent 
dat de regelgeving efficiënt is. Regelgevers 
en onderzoekers hoopten dat met een suc­
cesvolle toepassing van kosten-batenanalyses 
het beslissen over regelgeving kon gebeuren
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aan de hand van een kwantitatief en objectief 
criterium. Daarmee zouden de kwalitatieve en 
meer subjectieve analyses van regelgeving 
kunnen worden vermeden. Echter, al snel bleek 
dat een meting van de waarde van de maat­
schappelijke produktie voor en na de invoe­
ring van regelgeving uitermate lastig is. 
Marktprijzen zijn vereist om de waardering van 
consumenten van financiële informatie voor de 
produktie van financiële informatie te kunnen 
bepalen. Deze prijzen zijn in het algemeen niet 
voorhanden voor goederen die aan regelge­
ving onderworpen zijn. Hoeveel geld zijn con­
sumenten van financiële informatie bereid te 
betalen voor een jaarverslag? Zonder markt­
prijzen voor financiële informatie is dat moei­
lijk te bepalen. Economen vertrouwen er niet 
op dat een consument zijn ware voorkeur voor 
financiële informatie wil of kan prijsgeven in 
een interview of vragenlijst.
Naast het genoemde meetprobleem is een 
belangrijke beperking van het potentiële Pa­
reto criterium het hypothetische karakter van 
de compensatie van benadeelden. Een derge­
lijke compensatie is praktisch niet uit te voeren 
of alleen tegen hoge kosten. Efficiënte regel­
geving kan dus zeer nadelige verdelingseffec­
ten hebben.
De genoemde problemen leiden dan ook tot 
de conclusie dat het potentiële Pareto crite­
rium en de kosten- en batenanalyse praktisch 
niet toepasbaar zijn voor het bepalen van de 
maatschappelijke wenselijkheid van regelgeving 
op het gebied van de externe verslaggeving.

De evaluatie van verd elin gseffecten  
van regelgevin g

De regelgeving op het gebied van de externe 
verslaggeving wijzigt de inkomens- en vermo­
gensverdeling van personen. De keuze voor 
een bepaald stelsel van regels betekent dus 
ook een keuze om bepaalde individuen te 
bevoordelen ten koste van andere individuen. 
Met andere woorden: regelgeving verandert 
de verdeling van de ‘koek’ over individuen. De 
keuze om bijvoorbeeld door middel van regel­

geving kosteloos uitgebreide financiële infor­
matie ter beschikking te geven betekent een 
voordeel voor (potentiële) beleggers. Een 
mogelijke groep van individuen die daardoor 
benadeeld wordt zijn consumenten aan wie de 
produktiekosten van informatie worden door­
berekend.
Toepassing van het Impossibility Theorem van 
Arrow (1963) betekent dat het onmogelijk is 
om diverse stelsels van regelgeving te orde­
nen op basis van de wenselijkheid van hun 
verdelingseffecten. Het is niet mogelijk om de 
individuele voorkeuren voor de diverse stel­
sels van regels te aggregeren. Deze onmoge­
lijkheid is wederom het gevolg van het niet 
kunnen vergelijken van individueel nut. 
Pogingen zijn ondernomen om de onmogelijk­
heid om een oordeel te vellen over de verde­
lingseffecten van regelgeving te omzeilen. Lev 
(1988) is een voorbeeld van deze pogingen 
op het gebied van de externe verslaggeving. 
Volgens Lev kan een gelijke verdeling van fi­
nanciële informatie over participanten in de 
vermogensmarkt worden verdedigd op basis 
van het actuele Pareto criterium: uiteindelijk 
gaan alle participanten erop vooruit door een 
gelijke verdeling van informatie met behulp van 
regelgeving te bewerkstelligen. Zijn redene­
ring kan als volgt kort worden samengevat. 
Indien er sprake is van een grote ongelijkheid 
van de verdeling van financiële informatie zul­
len goed geïnformeerde vermogensmarktpar- 
ticipanten voordelen kunnen behalen ten kos­
te van slecht geïnformeerde participanten. 
Slecht geïnformeerden zullen zich vanwege 
hun verliezen onttrekken aan de vermogens­
markt en de handel in effecten zal afnemen 
en uiteindelijk stil komen te liggen. De afge­
nomen handel op de vermogensmarkt zal op 
den duur ook nadelig zijn voor goed geïnfor­
meerden. Volgens deze redenering zou het 
gerechtvaardigd zijn om regels voor te schrij­
ven die een gelijke verdeling van informatie 
voorschrijven omdat uiteindelijk zowel slecht 
als goed geïnformeerde participanten erop 
vooruit gaan.
Een mogelijke kritiek op deze redenering van 
Lev is dat zij sterk gericht is op vermogens-
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verschaffers. De kosten van regelgeving voor 
individuen buiten de vermogensmarkt worden 
niet beschouwd. De middelen die worden be­
steed aan het ontwerp en de controle van re­
gels zullen (gedeeltelijk) worden onttrokken 
aan individuen die niet handelen op de ver­
mogensmarkt.

E rv arin gen  m et de eco n o m isch e  ben ad erin g  
van regelgevin g

Gezien de geschetste problemen zal het geen 
verbazing wekken dat het onderzoek naar de 
efficiëntie van regelgeving door middel van 
kosten- en batenanalyses niet succesvol is 
gebleken (voor een overzicht zie Maijoor 1994). 
Door het ontbreken van marktprijzen zijn kos­
ten en baten niet te meten. De uitgevoerde 
empirische kosten- en batenanalyses beper­
ken zich meestal tot enkele kostencategorie- 
en. Het betreft in het algemeen de directe kos­
ten van regelgeving voor ondernemingen voor 
het verzamelen en aggregeren van financiële 
gegevens. Aan de batenzijde wordt in het al­
gemeen gekeken naar de percepties van ge­
bruikers. Die percepties zijn nauwelijks om te 
zetten in geldbedragen.
Onderzoekers hebben zich er min of meer bij 
neergelegd dat het beoordelen van de efficiën­
tie van regelgeving niet mogelijk is. Ook het 
beoordelen van verdelingseffecten wordt niet 
als een taak van de onderzoekers beschouwd. 
De economische wetenschap kan voor- en 
nadelen voor verschillende groepen niet met 
elkaar vergelijken.
Welke bijdragen kan economisch onderzoek 
na deze constateringen nog leveren? Het hui­
dige gangbare standpunt in de Angelsaksi­
sche literatuur is dat onderzoek kan aantonen 
of regelgeving effecten heeft voor (aandelen)- 
prijzen, financieringsbeslissingen en investe­
ringsbeslissingen. Echter, het beoordelen van 
deze effecten, in termen van maatschappelij­
ke kosten en baten, wordt niet mogelijk ge­
acht.
Van de studies naar economische effecten 
heeft het grootste deel aandelenprijzen als

onderzoeksmateriaal gebruikt. In het algemeen 
wordt in deze studies verondersteld dat regel­
geving nadelig is voor ondernemingen en dat 
het een negatief effect heeft voor de waarde 
van de onderneming (zie Chow 1983). In deze 
onderzoeken wordt gekeken of de aankondi­
ging van nieuwe regelgeving een negatief ef­
fect heeft op de aandelenprijzen van onder­
nemingen die onder de regelgeving zullen 
vallen. Statistische technieken, ontwikkeld in 
de financieringsliteratuur. worden gebruikt om 
de effecten van regelgeving op aandelenprij­
zen te isoleren van effecten van algemeen 
economische en bedrijfsspecifieke aard (zie 
Foster 1986, hoofdstuk 11 voor een beschrij­
ving van deze technieken). De resultaten van 
de studies in dit gebied zijn gemengd. In een 
aantal gevallen werd negatieve effecten voor 
aandelenprijzen geconstateerd. Echter, in een 
aantal gevallen werd in het geheel geen ef­
fecten of zelfs positieve effecten van regelge­
ving gevonden.
Er is een relatief klein aantal studies verricht 
naar de effecten van regelgeving voor inves­
terings- en financieringsbeslissingen van ma­
nagers. Een aardig voorbeeld van onderzoek 
op dit terrein is van Horwitz en Kolodny (1980). 
Zij bestuderen de effecten van de invoering 
van regelgeving in de Verenigde Staten die 
het activeren van uitgaven voor onderzoek en 
ontwikkeling verbiedt. De onderzoekers ver­
wachten dat de effecten van deze maatregel 
voor de presentatie van het eigen vermogen 
van ondernemingen de investeringsbeslissin­
gen van managers zullen veranderen. Hun 
resultaten tonen aan dat High Tech bedrijven 
na deze maatregel de uitgaven aan onderzoek 
en ontwikkeling hebben verlaagd.

E co n o m isch e  an alyse van  de N ederlandse  
regelgevin g

Een beperkt aantal studies is gedaan naar de 
economische effecten van de Nederlandse 
regelgeving. Bollen (1990A en 1990B) rappor­
teert de resultaten van een enquête naar de 
percepties van kleine Nederlandse onderne­
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mingen ten aanzien van de regelgeving van 
de externe verslaggeving. De vragen hadden 
onder andere betrekking op de zwaarte van 
de in 1983 ingevoerde aanpassing aan de vier­
de Richtlijn van de EG. Eén van Bollens con­
clusies is dat de wetgeving niet al te veel kos­
ten of moeite met zich mee heeft gebracht voor 
kleine ondernemingen. Daarmee zijn de eco­
nomische effecten van deze wetgeving voor 
de groep van kleine ondernemingen beperkt. 
Maijoor (1991) heeft onderzoek gedaan naar 
de economische effecten van de Wet op de 
Jaarrekening voor Ondernemingen (1970) en 
de aanpassing aan de vierde Richtlijn van de 
EG (1983). De in het onderzoek betrokken 
groepen zijn accountants en ondernemingen. 
De effecten voor accountants betreffen de 
grootte van de markt voor accountantsdien­
sten. Effecten voor de grootte van de markt 
voor accountantsdiensten kunnen worden ver­
wacht omdat door beide wetten de controle- 
plicht is uitgebreid. De effecten voor onder­
nemingen betreffen wijzigingen in de 
rechtsvorm om de wetgeving te ontlopen. Con­
clusies van het onderzoek zijn onder andere 
dat de beide wetten de markt voor accoun­
tantsdiensten hebben vergroot en dat het to­
taal aantal registeraccountants in het open­
baar beroep, de aanbieders op deze markt, 
zich snel heeft aangepast aan deze vergro­
ting van de markt. Ten aanzien van onderne­
mingen geldt dat de beide wetten de keuze 
van rechtsvorm door ondernemingen heeft 
gewijzigd. Na 1970 was er de bekende mas­
sale vlucht van naamloze vennootschappen 
naar besloten vennootschappen. Na 1983 was 
er ook een aantal omzettingen van naamloze 
vennootschappen en besloten vennootschap­
pen in commanditaire vennootschappen en 
vennootschappen onder firma, maar op een 
zeer beperkte schaal.
Gezien de verwachting dat de Nederlandse 
regelgeving significante economische effec­
ten heeft is verder onderzoek op dit terrein 
gerechtvaardigd. Die significante economi­
sche effecten kunnen om twee redenen wor­
den verwacht. Ten eerste betreft de Nederland­
se regelgeving een relatief groot aantal

ondernemingen. De regelgeving is niet alleen 
op beursgenoteerde ondernemingen gericht. 
Ten tweede verlopen veranderingen in de Ne­
derlandse wetgeving zeer schoksgewijs. In de 
Verenigde Staten worden de economische ef­
fecten onderzocht van wijzigingen in één of 
enkele standaarden. In Nederland kunnen de 
effecten worden onderzocht van een comple­
te wijziging van wetgeving zoals die in 1983 
heeft plaatsgevonden. Een voorbeeld voor 
verder onderzoek wordt toegelicht.
Het voorbeeld betreft de effecten van de aan­
passing aan de vierde EG-Richtlijn voor de 
Nederlandse markt voor accountantsdiensten. 
Verwachtingen omtrent deze effecten hebben 
een belangrijke rol gespeeld bij de hervorming 
van de Nederlandse accountantswetgeving. 
Door de aanpassing aan de vierde Richtlijn is 
het aantal ondernemingen met controleplicht 
sterk uitgebreid. Echter, deze effecten zijn niet 
goed gedocumenteerd. Het is bijvoorbeeld niet 
bekend hoeveel middelgrote ondernemingen 
onder deze wet vallen en hoe groot dit seg­
ment van de markt voor accountantsdiensten 
is. Tevens is er in deze periode sprake van 
een forse stijging van het aantal kleine accoun­
tantskantoren (zie Buijink en Maijoor 1993). 
Onderzocht zou kunnen worden in hoeverre 
deze twee ontwikkelingen met elkaar verband 
houden.

Sam envatting en con clu sie

De economische analyse van regelgeving 
heeft in de Angelsaksische verslaggevingsli- 
teratuur inmiddels een traditie van zo'n twintig 
jaar. De ervaringen tot nu toe geven een dui­
delijk beeld van de grenzen en mogelijkheden 
van dit onderzoek. In de beginjaren was er de 
hoop dat een economische benadering een 
eenduidig en objectief criterium kon aanbie­
den bij de keuze van verslaggevingsregels. 
Echter, het is gebleken dat economisch on­
derzoek efficiëntie-effecten en verdelingseffec­
ten niet kan beoordelen. De uiteindelijke keu­
ze voor een bepaald stelsel van regels 
betekent het afwegen van belangen tussen
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(groepen van) individuen. Daarmee is het on­
vermijdelijk een politieke keuze en een taak 
voor de regelgever, niet voor de onderzoeker. 
Wèl kan onderzoek laten zien welke effecten 
regelgeving daadwerkelijk heeft voor (aande- 
len)prijzen, financieringsbeslissingen en inves­
teringsbeslissingen. Individuen, betrokken bij 
het proces van regelgeving, kunnen dan be­
ter geïnformeerd een beslissing nemen.
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Noten

1 Zie bijvoorbeeld de Handelingen II, 1982-1983 pp. 4464­
4480.
2 Dit is slechts één van de vele mogelijkheden om de 
effecten van regelgeving in te delen (zie voor een andere 
classificatie Beaver 1989). Voor de evaluatie van de wen­
selijkheid van regelgeving is deze indeling de meest 
gangbare. Elk effect van regelgeving dat, vergeleken met 
een situatie zonder regelgeving, leidt tot een andere aan­
wending van middelen zal zowel efficiëntie- als verdelings­
effecten hebben.
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