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pand zijnde „notes payable” en houden de „notes receivable” in eigen bezit.
Ingeval de handelaar gefinancierd wordt door de discontee- rings-maatschappij is de verkoopnota van den fabrikant meestal ten name van de bank uitgeschreven, waardoor de eigendom van den automobiel blijft aan de bank. De auto’s worden ondergebracht in de magazijnen van den handelaar of in een veem en zij mogen daaruit niet verwijderd worden, tenzij geheel met de bank is afgerekend. Deze leeningen zijn van korten duur (30—90 dagen) afhankelijk van het seizoen, terwijl de voorschotten 80—90 % van den kostprijs van den handelaar bedragen.
„Notes payable” zijn die notes, welke de financieringsmaat­schappij aan banken in disconto geven, ten einde over meer 

middelen de beschikking te hebben. Als onderpand gelden de „notes receivable” . Gewoonlijk wordt een sui'plus-waarde van 10—15 % geëiseht.Als verhouding tusschen eigen middelen en „notes recei­vable” geldt 1 : 10, terwijl als verhouding tusschen het cre- 
diet van den bankier en „notes receivable” geldt 1 : 5. Voor 
iedere uitgeleende $ 1000.— moet de financierings-maatschappij dus aan eigen middelen hebben:
volgens de eerste verkonding ..........................  $ 100.—

„ „ tweede „ ..................................  „ 200.—
totaal $ 300.—

„Deferred Income” is het actief, dat ontstaat door den aanden kooper van de auto in rekening gebrachten interest en 
andere kosten (provisie). Zijn alle financieringen afgeloopen, dan is dit „Deferred Income” winst. Zoolang dit nog niet het geval is, moet er een wijze gevonden, waarop dit „Deferred Income” wordt verdeeld in een post „Te ontvangen Interest en Provisie” over te brengen naar de Balans en in een post 
..Interest en Provisie in het loopende jaar verdiend” over te brengen naar de Verlies- en Winstrekening.Volgens den schrijver zijn er finaneierings-maatschappijen, die, uit eenvoudigheids-overwegingen, als winst opnemen het geheele „deferred income” in de maand, waarin de „notes receivable” zijn gekocht. Met toekomstige administratiekosten en den eventueel te betalen intrest van den bankier voor den- 
zelfden post, wordt dan eenvoudig geen rekening meer ge­houden.Anderen verdeelen de kosten in gelijke deelen over het aan­
tal maanden, waarover de betaling loopt, Hierbij wordt ver­
geten, dat in de eerste maanden het belegde bedrag in de „notes receivable” het grootst is.Een derde methode om het „deferred income” te verdeelen is de volgende:Een $ 1000.— note, betaalbaar in 10 gelijke maandelijksche termijnen van $ 100.—, heeft in de eerste maand een saldo van $ 1000.—, doch in de 10e maand slechts $ 100.—. Geconver­teerd in maanddollars is de interest van die 10 notes evenveel als die van 1 note van 1 maand van $ 5500.-—.De winst in de eerste maand is derhalve 10/55 v /h  totale 
„deferred income”, in de tweede maand 9/55 daarvan, of 9/45 v/h saldo der onverdiende kosten op dat tijdstip, enz.Hieruit volgt, dat indien het totaal bedrag van het „Uitge­
stelde Inkomen” wordt gedeeld door het bedrag der „notes receivable” , uitgedrukt in maanddollars, het quotiënt is het in rekening gebrachte onkostenbedrag per maand-dollar.Nog eenige andere methoden worden in het artikel gedemon­streerd. Steeds zullen de volgende overwegingen gelden:
a, Moet het geheele berekende onkostenbedrag verdeeld wor­den?
b. Moeten de zoogenaamde verkoopskosten, dat zijn die kosten

ter verkrijging der betr. financieringszaak, allereerst wor­den afgetrokken?c. Moet er allereerst een reserve voor verliezen van de totale kosten worden afgetrokken?d. Moet het bedrag aan rabatten wegens vooruitbetaling, van 
de totale kosten worden afgetrokken, alvorens de totale kos­ten te verdeelen? J. E. E.
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